2 день 2 -го модуля «Экологическая грамотность»                     Уровень «Базовый»
	Тема
	Цель
	Задачи
	Необходимая материально-техническая база

	Мы-друзья природы –часть вторая
	Привить экологическую культуру обучающимся
	1. Сформировать осознанное потребление имеющихся природных ресурсов
2. Обучить культуре поведения в общественных местах и в зонах рекреации
3. Внедрить полученные знания и привить навыки о сортировке и переработке мусора

	· Интерактивная доска с качественным звуковым сопровождением
· Стопка бумаги и канцелярские принадлежности
· Распечатка материалов для практических занятий
· Картонная коробка для сбора отработанных батареек




	2 слайд	1 занятие
Добрый день ребята, в конце вчерашнего дня Вам было дано задание принести ненужные вещи на обмен и отработанные батарейки . 
Давайте начнем делать первые шаги на пути сортировки и переработки ненужных и использованных вещей (На столе разложите свои вещи и сделайте между собой обмен, если какая-то вещь вызвала интерес-заберите ее себе) А для батареек давайте соорудим ящик из картона и подписав его, начнем сбор батареек до конца нашей летней площадки (у родных, соседей, друзей можно попросить отработанные батарейки и нерабочие аккумуляторы от устройств) все собранные батарейки мы отнесем в специальный пункт где их правильно утилизируют или отправят на переработку.
5 минут

Напомните мне, что нового мы узнали на прошлом занятии? Чему научились?





3 слайд
Ребята, практическое задание: разбейтесь на две команды (равное количество участников). 
Первая команда: каждый участник команды на листе сам составляет чек-лист полезных привычек, которые помогут природе стать чище и здоровее, после в команде обсуждайте и выделите общие и самые полезные привычки и занесите их в чек-лист!
5 минут

Вторая команда: создает чек-лист по сортировке мусора, для жителей прилегающих домов.

Общее задание для двух команд: в какие новые вещи превращается переработанный мусор: найдите как можно больше вариаций

5 минут

Обсуждение: 


4 слайд                                                                       А теперь поиграем:
Название: "Гладим животное»

Цель: концентрация внимания, креативное мышление.
Расходный материал: бумага А415 минут

Время: 
Содержание:
Все обучающиеся группы, получают листочки с заданием. Только на этот раз им необходимо показать, как они гладят какое-либо животное, берут его на руки… Участникам можно предложить «погладить» следующих животных: кошку; слона; жирафа; хомячка (можно изобразить, как он выскальзывает из рук, бегает по плечам и пр.); змею (можно показать, как она обвивает руки или шею). Задача остальных участников — угадать животное, которое «гладят»
5 слайд 
Следующие два героя, которых все должны знать в лицо, Якуба Савадога и Джефф Лотон

4:23 минуты

Как Африканец превратил пустыню в райский сад

6 слайд 12:21 минута

Из пустыни в оазиз, за 4-ри года (Джефф Лотон) 

7 слайд
Пермакультура и органическое земледелие –Вам что-нибудь говорят эти слова? Если нет, то необходимо в этом срочно разобраться. Используя свои гаджеты –доклад за 5 минут!5 минут




Перерыв 10-15 минут30-40 минут

	8 слайд	2-е занятие

Разработка старт-апов "Органическое земледелие"
Названия команд и того что они будут выращивать (овощи, цветы, зелень).
Начало работы. Беседа и обсуждение с ребятами всех вопросов, на которые они должны будут дать ответы конкретно по своей теплице: плюсы и минусы, конкуренты, рынок сбыта, финансы. Свою работу команды оформляют на ватмане. Жюри оценивают работу по критериям.
1.преимущества- недостатки
плюсы
  низкие затраты на строительство и простое решение организационных вопросов;
  высокая окупаемость. Как правило, покрыть затраты реально уже через год после начала работы;
  постоянный спрос на продукцию. Если выращивать овощи и зелень, то можно быть уверенным в стабильном спросе на товар. Единственный вопрос – цена;
  выращенная продукция всегда доступна для личного потребления (если речь идет об овощах и зелени). Вы сами занимаетесь выращиванием, поэтому уверены в качестве.
минусы
  большие затраты на оплату электроэнергии, ведь теплицу большой площади необходимо освещать чуть ли не круглосуточно;
  наличие фактора сезонности бизнеса. Зимой спрос на товар намного выше. Летом найти рынок сбыта по хорошей цене, как правило, намного сложнее;
  приходится самостоятельно решать вопрос доставки товара покупателю, а это – дополнительные затраты.
Для начала, давайте рассчитаем затраты на бизнес по выращиванию овощей. Аренда земельного участка; Рассада, семена; Химические средства защиты овощей от вредителей; Минеральные и органические добавки для улучшения роста и урожайности; Сооружение теплицы и оборудование. Нужно провести воду для полива растений, освещение для комфортной обстановки, обеспечить должную температуру воздуха с помощью обогревателей; Затраты на приобретение транспортных средств для поставки овощей; Заработная плата наемным работникам.
2.пути решения. Решите, что именно будет расти в вашей теплице. Вариантов достаточно – это может быть лук, петрушка, комнатные цветы, зелень и прочие растения. Один из лучших способов заработать – выращивать овощи, к примеру, морковь, кольраби, брокколи, картофель, лук порей, белокачанная капуста, огурцы, баклажаны, чеснок, перец и так далее.
 Определитесь с системой выращивания. Хороший вариант – гидропоника. Особенность этой системы – полная автоматизация процесса, минимальные затраты и высокая эффективность.
Каждое растение растет в своей емкости с водой, куда поступают дополнительные удобрения и питательные вещества.
Минус системы в том, что овощи приобретают неестественный «водянистый» вкус.
Если вы планируете развивать длительное сотрудничество с представителями торговых точек, то от этого способа лучше отказаться.
Получить вкусные овощи можно при выращивании на грунте или посредством специальных мобильных грядок.
К слову, последний вариант – наиболее предпочтителен. При таком способе овощи приобретают по-настоящему «природный» вкус и ничем не отличаются от тех, что выращены на даче под открытым солнцем.
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 Найдите участок для теплицы. На начальном этапе для теплицы необходима площадь около 130-150 квадратных метров. Но подыскивайте место с перспективой дальнейшего расширения.При поиске учитывайте возможность подведения электроэнергии, пробития скважины или подведения воды. Большое значение имеет и качество почвы. 
Средняя стоимость затрат на аренду – от 30 тысяч рублей, но можно найти и дешевле.
3. конкуренты. Необходимо выяснить есть ли в той местности предприниматели, работающие с такой же продукцией.
4.финансы(затраты, прибыль) оплата аренды земли под теплицу, покупка и обустройство теплицы, оплата электроэнергии, расходы на отчисления и налоги и т.д.
5.рынок сбыта. Одним из самых важных вопросов, который волнует предпринимателей, делающих первые шаги в малом бизнесе, является вопрос логистики и сбыта продукции. Кроме пользы, приносимой владельцу, обилием витаминов к столу зимой, она должна радовать финансовыми поступлениями в бюджет. Поэтому перед началом строительства рекомендуется познакомиться с администрацией торговых точек в пределах возможного вывоза продукции, обсудить с ними варианты поставок, объем сбыта и вероятность поступления аналогичного товара. Следует оговорить цену продукции (нужно учитывать тот факт, что магазин будет реализовывать товар с наценкой) и найти золотую средину с расстоянием (иначе вся прибыль уйдет в качестве затрат на перевозку).
Если планируется сбыт больших объемов продукции перекупщикам, то они предпочитают товары длительного хранения, например, томаты.
Через розничную торговлю проще реализовать петрушку, салат, редис, клубнику, а в апреле-мае популярную рассаду.
Чем дальше от возможных точек расположена теплица, тем более «лежкую» продукция следует предпочитать. Этот вид бизнеса будет заранее обречен на провал, если вы живете в пригороде крупного мегаполиса или в очень отдаленной таежной местности.
Новичкам этого бизнеса рекомендуется выбрать самый простой способ реализации – через супермаркет. Если по соседству есть кто-то, кто уже этим занимается, хорошо бы узнать ассортимент его продукции — чтобы избежать нездоровой конкуренции, лучше заниматься разными культурами.

45 минут


Перерыв 10-15 минут

.
9 слайд	3-е занятие
Поделитесь на три или две команды (в зависимости от численности обучающихся)
Кейс-задание
Ситуация: В последнее время, на территории республики «Н», возросло численное значение онкозаболевших, разных возрастов, а так же всевозможные мутации клеток организма человека, в результате которых появились новые виды заболеваний людей и животных, неизвестных ранее. 
Решите проблему:
Задачи: Исследуйте взаимосвязь между
1. экологической ситуацией в республике и возросшим число онкозаболевших?
2. Мусорные полигоны-как источник заболеваний?
3. Ведение сельского хозяйства?
Во время решения кейса гаджетами можно пользоваться
Время решения кейса: 30 минут

10  минут

Защита кейса : 






	10 слайд	Рефлексия:
Прием «Запрет». Этот прием используется, когда учащиеся сводят размышления о себе и происходящих событиях к фразам: «я не могу…», «я не знаю, как…», «у меня не получится…». Учащимся запрещается говорить «Я не …», а предлагается эту же мысль выразить другими словами: что нужно, чтобы получилось; какие средства необходимо было бы иметь для…; какие умения мне нужны для этого; какая дополнительная информация мне нужна для этого и т.п. 
В реализации данного приема происходит трансформация пассивного поведения ученика в направленную рефлексию над своим опытом.5 минут


 Информация для педагога: Делайте видео и фото фиксацию своих обучающихся, в процессе обучения-и в конце попросите ребят ( по желанию) , сделать видео-ролик, это будет памятью для них и способ заинтересовать других обучающихся. Архив работ, у себя то же сохраните. 
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